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PLANO DE ENSINO

Semestre Letivo 2021/1

Disciplina Plano de Negécios
Pré-requisito Nao ha

Periodo 7°.

Turno Noturno

Carga Horaria Total (atividades de
Aprendizagem Tedricas/Praticas)
Carga Horaria Presencial da
disciplina

Carga Horaria em Atividades de
Aprendizagem Orientadas

60 horas/aula.

Carga Horaria Semanal 04 horas/aula

Professor(a) José Rodrigues Pereira
E-mail Jose.pereira@ifes.com.br
Curriculum Lattes http://lattes.cnpq.br/3665851626181862

Processo Criativo. Modelos de Planos de Negdcios. Intengao Estratégica. Diagnodstico
Estratégico. Plano Estratégico. Elaboracdo do Plano de Negécios.

Objetivos
Adequados ao contexto das APNPs

e Geral:
Proporcionar ao aluno o embasamento conceitual para identificar, bem como conhecer os
recursos e etapas necessarias para o seu desenvolvimento de um plano de negdcios.

¢ Especificos:

1 - Identificar os conceitos basicos para a composi¢cdo de um plano de negdcios.

2 - identificar as oportunidades, ameacas, os pontos fortes e fracos que afetam o ambiente
interno e externo das empresas.

3 - conhecer as etapas para elaboragdo de um plano de negdcios.

4 - elaborar de um plano de negdcio.

Contetudos (Adequados ao contexto das APNPs) Carga



Horaria

UNIDADE | - PLANO DE NEGOCIOS 04 horas

.1. A importancia do plano de negécios
.1.1 — conceitos basicos

.1.2 — aimportancia do planejamento

A

1
1
1
1.1.3 — ferramentas e metodologias

UNIDADE Il - ESTRUTURA DO PLANO DE NEGOCIOS 16 horas

2.1 — Resumo executivo

2.2 — Proposta de valor

2.3 — Identidade organizacional
2.4 — Analise de Mercado

2.5 — Marketing e vendas

2.6 — Plano financeiro.

UNIDADE lil - ELABORAGAO DO PLANO DE NEGOCIOS 40 horas

3.1 — Etapas para elaboragao do Plano de Negécios

Estratégias de Aprendizagem

Aulas expositivas (sincronas e assincronas); Estratégias via Moodle (AVA): Trabalho em
Grupo; debates; Estudos de caso; Analise Textual; Dinamicas de Grupo; Féruns,
questionarios on-line.

Recursos Metodolégicos
Recursos materiais, aplicativos e programas que serao utilizados nas APNPs além do Moodle
que serdo utilizados,. Ex: videos, sites, links, Padlet, Kahoot, Coogle.it, e-book, Biblioteca
Virtual, Forum, Google Forms, Meet, Livro Didatico digital, youtube, webconferéncia,
simuladores, etc.

Acgoes Pedagdgicas Adequadas as Necessidades Especificas

Avaliagao
O semestre vale 100 pontos. Serdo realizadas trés atividades formais de avaliacdo por
semestre, com valores somatorios, observando-se a seguinte distribuigdo:




Atividades Avaliativas: exercicios e participacido nos féruns = valor: 20 pontos
Atividades Avaliativas: entrega de trabalhos individuais = valor 20 pontos

Atividade Avaliativa em grupo: outras atividades avaliativas - individuais ou em grupos =
somatorio geral: valor 60 pontos

Para efeitos de aprovacdo e reprovagcdo, em consonancia com o Regulamento da
Organizacao Didatica (ROD), dos Cursos de Graduacao do Ifes, no Art. 81 (Titulo IV — Da
Avaliagédo Escolar; Segéo lll - Da Verificagdo do Rendimento Escolar, da Dependéncia e da
Promocgao (Art. 81 ao Art. 85):

§1° Estara aprovado no componente curricular o aluno que obtiver nota semestral maior ou
igual a 60 (sessenta) pontos e frequéncia igual ou superior a 75% (setenta e cinco por cento).

§2° Sera obrigatoriamente submetido ao instrumento final de avaliagdo o aluno que obtiver
nota inferior a 60 (sessenta) pontos e frequéncia igual ou superior a 75% (setenta e cinco por
cento).

§3° Sera considerado aprovado no componente curricular o aluno que obtiver nota final igual
ou superior a 60 (sessenta) pontos, resultante da média aritmética entre a nota semestral das
avaliacOes parciais e a nota do exame final.

§4° Estara retido no componente curricular o aluno que obtiver nota semestral inferior a 60
(sessenta) pontos, como resultado da média aritmética entre a nota semestral e o exame final.

. BibliografiaBasica(nominimo3) |

1. BERNARDI, L. A., Manual de empreendedorismo e gestao: fundamentos,
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Bibliografia Complementar (no minimo 5)

1. AZEVEDQO, J. H., Como iniciar uma empresa de sucesso, Qaulity Mark, Rio: 1992

2. FARREL, Larry C. Entrepreneursthip - Fundamentos de Organizagoes
empreendedoras. Editora, Atlas, 2007.
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Paulo: Prentice-Hall do Brasil, 2003.
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